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Resumo: O presente artigo tem por objetivo estudar a distribuicdo da renda sob
uma 6tica kaleckiana. A teoria de Kalecki sobre a distribuicdo da renda parte de
uma base microecondmica, atribuindo a formagdo de precos importancia
determinante na distribuicdo funcional da renda. O artigo estuda os fatores
determinantes da distribuicdo e conclui que aquela teoria pode ser utilizada para
analisar a parcela salarial da renda de um determinado conjunto de atividades
produtivas.
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1 Introducéo

O problema da distribuicéo da renda entre as diferentes classes sociais tem
merecido a atengdo dos grandes cientistas sociais desde os primoérdios da
Economia Politica como ciéncia autbnoma. Basta lembrar a famosa afirmacéo de
Ricardo: “Determinar as leis que regulam esta distribuicdo € o principal problema
da Economia Politica”. Nem todos esses pensadores, contudo, tém tratado do
problema. Keynes, por exemplo, explicitamente considerou a distribuicdo da renda
como um dos fatores dados ao expor sua teoria sobre o principio da demanda
efetiva. Kalecki, por outro lado, que junto com Keynes foi o responsavel por uma
verdadeira “revolucdo” no pensamento econdmico, valendo-se do mesmo
principio, atribuiu papel destacado a distribuicdo da renda na sua teoria sobre
dindmica capitalista.

A teoria kaleckiana sobre a distribuicdo macrofuncional da
renda tem uma fundamentacdo microecondémica, que é a politica de
fixacdo de precos das empresas. Ainda que tenha sido formulada
como parte integrante da teoria mais geral sobre a determinacdo dos
lucros e da renda nacional, Possas (1987, p. 95) entende que ela
pode ser considerada “em si mesma”.
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O presente artigo tem 0 objetivo de apresentar as principais
contribuicbes de Kalecki ao estudo sobre a distribuicdo da renda
nacional. Seguindo o0s passos do préprio autor, aqui sera
apresentada inicialmente sua teoria da formacdo de precgos e,
depois, sua teoria da distribuicdo da renda entre lucros e saléarios.

2 A teoria da formagao de precos

Como ja foi referido, a teoria da distribuicdo funcional da renda
de Kalecki parte de uma "base microecondmica™, cuja idéia
fundamental é o fato de os precos serem, em mercados oligopolistas
ou semimonopolistas, determinados a partir dos custos unitarios
diretos. A margem bruta (mark up) € dada pela diferenga entre preco
e aqueles custos e expressa o poder de mercado da empresa em
relacdo as concorrentes, aos fornecedores e aos trabalhadores,
"refletindo em toda a sua extensao o significado do processo de
formacdo de precos no capitalismo e, mais especificamente, em
situacOes de mercado em oligopolio” (Possas & Baltar, 1981, p. 122-
3).

Ao expor sua teoria da formacao de precos, Kalecki (1997, p. 33-4) destaca
a diferenca entre precos “determinados pelo custo” e precgos “determinados pela
demanda”, relacionando os primeiros aos produtos acabados e os segundos as
matérias-primas. Explicando a fixacdo do pre¢o por uma firma de acordo com seus
custos, Kalecki toma por dada a existéncia de capacidade ociosa e de custos
diretos estaveis na amplitude relevante da producdo e considera que 0s custos
indiretos ndo tém influéncia direta no preco (ja que seu total € “mais ou menos
estavel” relativamente a producdo). Assim, o ponto no qual a soma de custos
diretos e margem bruta é maior € também o que “mais favorece os lucros”.

! possas & Baltar (1981, p. 122-3) entendem que Kalecki "ndo teve a pretensdo de
formular uma teoria microecondmica completa, limitando-se aos aspectos
essenciais a determinacdo dos precos em condi¢cdes de oligopdlio, necessarios
para sustentar suas posicdes relativas a distribuicdo e, por meio desta, a demanda
efetiva e a analise dinamica".



Jobim (1984) descreve esta situagdo: numa economia
concentrada, a margem de capacidade ociosa é desejada. Assim, o
preco ndo sera igual ao custo marginal, mas maior que este, ja que o
nivel de producdo estard no segmento horizontal da curva de custo
marginal. Entdo, para que tenha validade a teoria da distribuicdo da
renda, é necessario que "o grau de monopdlio seja expresso como a
relacdo preco/custo direto unitario, no segmento horizontal da curva
de custos marginais" (Jobim, 1984, p. 35).

Para Kalecki (1977, p. 96):

(...) a maior parte da economia pode ser plausivelmente
representada por um modelo muito diferente da concorréncia
perfeita. Cada firma numa industria chega ao preco p de seu
produto por meio de uma "adi¢do" [mark up] a seu custo primario u
- que consiste dos custos médios de salarios mais os de matérias-
primas - a fim de cobrir as despesas gerais [overhead] e obter
lucros.

Assim, partindo do pressuposto de uma economia em condigbes de
concorréncia imperfeita ou oligopdlio, Kalecki considera que a politica de fixacdo
dos precos pelas empresas pode ser expressa pela seguinte férmula (Feiwel,
1975):

p=u+g,
onde p é o preco unitario; u é o “custo primario” ou custo unitario
direto; e g € a margem bruta. Como o custo direto unitario é dado
por

u=r+s,

onde r é 0 custo unitario com matérias primas e s € 0 custo unitario
com salarios; e a margem bruta é dada por

2 Observe-se gque a palavra “segmento” esta grafada “seguimento” no texto

original.
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g=h+i,

onde h representa os custos indiretos por unidade de producao
(“overheads”) e i € o lucro unitario, tem-se que

p=u+g=r+s+h+i.

Cabe observar que “a margem é determinada e reflete o que
Kalecki chamou as influéncias semimonopolisticas e monopolisticas
resultantes da concorréncia imperfeita ou oligopdlio (em sintese, o
grau de monopdlio)” (Feiwel, 1975, p. 96). Como o preco p pode ser
definido como uma margem bruta adicionada ao custo unitario
direto, tem-se que

p=k.u,

com k > 1 e representando o grau de monopdlio® (ou poder de
mercado) de cada firma (Feiwel, 1975).

® Almeida Filho (1986, p. 49) alerta para a existéncia de polémica em torno do
conceito kaleckiano de grau de monopdlio, enquanto Gonzales (1987, p. 105-7)
chama a atencdo para o que considerou "problemas inerentes ao conceito de grau
de monopdlio”, discutindo o uso que dele faz Kalecki. O autor, ao tratar da
determinagéo do grau de monopdlio, diz que Kalecki incorre em "tautologias"”, além
de discutir todo o problema que se segue por sua teoria de precos, chegando aé
a teoria da distribuicdo funcional da renda. Ja Gontijo (1991, p. 515), analisando a
formacdo dos pregcos segundo Kalecki, destaca que varios autores estudaram o
problema do grau de monopdlio e concorda que ha tautologias envolvendo a
discusséo kaleckiana sobre a determinagdo do grau de monopdlio. O autor chega
a concluir que a teoria da distribuicdo de renda de Kalecki seria invalida, j& que no
caso de concorréncia perfeita a participagdo dos lucros na renda seria nula, "o que
€ um absurdo”, ponto que ambém foi apontado por Gonzalez (1987, p. 105-7).
Para Possas & Baltar (1981, p. 123) "a introducdo desse conceito [grau de
monopodlio] numa teoria da distribuicAo ndo € um mero artificio arbitrario na
construcdo de um modelo, sendo que, muito ao contrério, representa na verdade
uma forma adequada de explicitacdo de uma realidade da economia capitalista”.
Nao se entrara nessa discussdo a respeito do conceito de grau de monopodlio e da

50



Assim, o poder de mercado exprime a inflexibilidade dos precos, segundo
Possas & Baltar (1981, p. 122-3), tanto a reducdo como a elevagdo, sendo os
custos diretos constantes. No primeiro caso, pelo risco de desencadear uma
concorréncia em precos; e no segundo, pela possibilidade de novos concorrentes
entrarem no mercado. Assim, o0 conceito de grau de monopolio reflete as
condi¢cdes acima descritas, e sua medida é efetuada pela relagdo precgo/custo
unitario direto que "torna explicita ... a complexa relacdo, ao nivel econémico,
entre uma dada empresa e suas concorrentes, as empresas fornecedoras de seus
insumos e os trabalhadores". Para Possas (1987, p. 98) o grau de monopdlio é
uma “varidvel-sintese”, pois expressa de forma condensada os efeitos da estrutura
competitiva e de sua dinamica e seu impacto sobre os precos e sobre “0 processo
de apropriacdo da renda em cada industria”.

Kalecki (1997) demonstra que a firma, ao fixar o preco do
produto, leva em consideracdo seus custos diretos e 0 preco médio
ponderado do produto no mercado. Seu preco deve ser suficiente
para evitar a queda da margem de lucro, com o limite de ndo poder
ser demasiadamente elevado, pois poderia, ficando acima da média
do mercado, levar a reducdo das vendas. Assim, a firma fixa o preco
de seu produto de acordo com a seguinte férmula, onde p é o preco,
u € custo direto unitario e p a média ponderada dos precos de todas

as firmas na industria:
p=mu+np.

Esta equacdo, de acordo com Jobim (1984, p. 36), "ndo expressa uma
teoria do equilibrio em oligopdlio, e sim uma politica de fixagdo de precos das
empresas".

Kalecki (1997) esclarece que os coeficientes m e n (ambos
positivos e o ultimo menor que um) refletem o grau de monopdlio da
firma em uma situacdo semimonopolistica, dada a incompatibilidade
da existéncia de capacidade ociosa (elasticidade da oferta) com a

utilizacdo que Kalecki faz dele. Apenas pretende-se alertar para 0s possivels
problemas ou, pelo menos, para as discussdes, que envolvem a teoria kaleckiana.
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concorréncia perfeita. As variagbes no grau de monopdlio sao
expressas dividindo-se aquela férmula por u , tendo-se:

=m+n

c|lo
clol

Percebe-se que aumentos de m e n refletem aumento no grau
de monopdlio e vice-versa. Porque, no caso de o preco da firma ser

pP_p
u

u

igual ao preco médio dos produtos similares no mercado,

m . - . .
tem-se n refletindo as variagées no grau de monopdlio (Kalecki,
-n

1997).
No caso especial de serem m e n 0s mesmos para todas as
firmas (tendo estas, porém, custos unitarios u diferentes), a

determinacdo do preco médio de um produto na industria, de acordo
com Kalecki (1997), sera expressa por

p=mu+np,
sendo que o preco médio p da indUstria sera definido por
p=-"14
1-n

No caso geral, diz Kalecki (1997), m e n sao diferentes de firma
para firma. Com m significando a média ponderada de m pelos

custos diretos totais de cada firma e n a média de n ponderada
pelas respectivas producoes, tem-se
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m
1-n

p= u.
Assim, uma firma que represente essa inddstria, com m=m e

n=n, e com grau de monopdlio igual ao da industria, tera esse grau
determinado por

=m+n

c|lo
clol

significando que, quanto maior o grau de monopdlio, maior

., m . e e =
sera——. Assim, para a industria como um todo, o pregco médio p &
1-n

proporcional ao custo direto unitario médio u se o grau de
monopodlio permanecer constante e, se aumentar o grau de
monopdlio, p se eleva em relacdo a u. Em cada ramo da industria, a
razdo entre preco médio e custo direto médio é igual a razdo entre o
montante dos rendimentos e o montante dos custos diretos, esta
tltima variando em conformidade com o grau de monopdlio (Kalecki,
1997).

O grau de monopolio de uma industria depende, acima de tudo,
da concentracdo dessa inddstria, pois, quanto mais elevada, maior

sera a possibilidade de uma firma influenciar o preco médio B e, por
conseguinte, o preco das outras firmas. Assim, variagdes positivas
no preco da firma lider aumentam o grau de monopdlio da industria
por aumentar E O limite para a liberdade de fixacado de preco pela
firma lider acima do seus custos diretos € a possibilidade de novas

firmas entrarem nessa industria, atraidas por sua rentabilidade.
Outro fator que modifica o grau de monopdlio, elevando-o, é a



substituicdo da concorréncia via precos pela concorréncia através do
desenvolvimento de campanhas publicitarias (Kalecki, 1997).

Jobim (1984, p. 33-4) concorda com a idéia de que a formagdo de
"empresas gigantes" com “forte poder de fixacdo de precos" é fruto de alteracGes
no grau de concentracdo econémica. Esclarece, no entanto, que os conceitos de
"grau de monopolio" e "concentragdo econdmica" ndo podem ser confundidos,
"embora 0s setores mais concentrados sejam aqueles que em geral apresentam
maior grau de monopolio". Isso porque o primeiro conceito considera
explicitamente o poder de barganha dos sindicatos na distribuicdo da renda. Sobre
a publicidade, para o setor industrial em conjunto, diz, no entanto, que funciona
mais como um mecanismo para impedir a poupanca dos trabalhadores.

Além dos fatores de mudanca do grau de monopdlio acima mencionados,
Kalecki (1997) considera ainda (a) a influéncia das modificagbes do nivel dos
custos indiretos em relagdo aos diretos e (b) a significancia do poderio dos
sindicados.

Acréscimos nos custos indiretos em relacdo aos custos diretos levariam,
segundo Kalecki (1997, p. 39), a uma diminuicdo dos lucros, salvo se fosse
possivel elevar a relagdo entre rendimentos e custos diretos. Isso pode levar a
acordos entre as firmas do ramo industrial buscando proteger seus lucros,
mediante um maior distanciamento relativo entre precos e custos diretos. Esse tipo
de “protecdo” dos lucros ocorre durante as depressdes, quando os rendimentos
caem na mesma proporcdo dos custos diretos, caso o grau de monopdlio
permaneca constante. Como 0s custos indiretos caem menos que os diretos na
depressédo, os acordos visam evitar redugdes de precos na mesma proporcao dos
custos diretos, surgindo tendéncia a elevar-se o grau de monopdlio. Na fase de
prosperidade aorreria o oposto desse processo. No entanto, Kalecki ressalta que
0 aumento do grau de monopdlio pode nao se dar necessariamente em
decorréncia do aumento dos custos indiretos.

Jobim (1984, p. 34), ao abordar essa questdo, lembra que
entre os custos indiretos tém grande importancia os custos de capital
por unidade produzida (as amortizacdes), que se elevam a medida
gue novas técnicas fazem aumentar a intensidade de capital. Isto faz
com que k tenda a elevar-se para manter a margem de lucro,
embora ndo de forma "tdo direta". Adiante, Jobim (1984, p. 37)



esclarece que a relativa estabilidade dos custos indiretos na
depressdo econbmica faz com que k aumente para proteger o0s
lucros, o que é possivel porque a prépria depressao evita gue novas
empresas entrem concorrendo no ramo. Ja no "periodo de auge se
da o fenbmeno inverso". os acordos para proteger lucros via
manutencao de precos se desfazem, e a entrada de novas firmas no
ramo determina maior concorréncia de precos, 0 que resulta na
gueda do grau de monopalio.

Ja a significancia do poderio dos sindicatos, como explica Kalecki (1997),
atua reduzindo as margens de lucro quando, verificando que a relacdo
lucros/salarios é elevada, os trabalhadores conseguem aumentar seus salarios.
Caso os aumentos fossem concedidos e seguidos por acréscimos nos precos,
verificar-se-iam novos pedidos de aumentos de salarios, o que leva Kalecki a
concluir que os custos tenderdo a crescer a partr de uma alta relacéo
lucros/salarios. Como a competitividade da firma ou do ramo industrial pode ficar
ameacada por esse processo, 0s capitalistas procuram manter uma margem de
lucro mais baixa para evitar uma demanda por aumentos salariais. Assim, quanto
maior o poderio dos sindicatos, menor seria o grau de monopalio.

No entanto, dizem Possas & Baltar (1981, p. 156) que o papel
da atuacdo dos sindicatos é subsidiario nas modificacdes do grau de
monopolio, j& que reage "defasadamente ao crescimento potencial
da lucratividade das empresas ao longo do ciclo”.

Kalecki (1997) salienta a importancia do grau de monopdlio para a
distribuicdo de renda ndo so6 entre trabalhadores e capitalistas, mas também entre
0s préprios capitalistas. Isso porque, quando o aumento do grau de monopdlio é
fruto de acordos que fazem surgir coligagbes que protegem seus gecos, verifica-
se uma transferéncia de renda daquelas firmas que ndo participam do acordo,
geralmente pequenas, para as firmas da coligacdo — as grandes empresas.

No entanto, Kalecki (1997) alerta para o fato de que as
relacbes até aqui descritas verificam-se no curto prazo. No longo
prazo, os coeficientes m e n podem sofrer alteraces®; caso

* Almeida Filho (1986, p. 51) diz que Kalecki ndo mostra como os coeficientes m e
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permanecam constantes, as mudancas nos precos serao fruto de
alteracbes nos custos diretos unitarios oriundos de mudancas
tecnoldgicas. Estas, por sua vez, somente afetardo as relacdes entre
precos e custos diretos unitarios se alterarem o grau de monop6lio>.

Kalecki (1997) observa que as relacdes anteriormente descritas
podem ser generalizadas para o conjunto da industria, com as
modificagbes da raz&o entre rendimentos e custos diretos de cada
ramo industrial sendo determinadas pelo respectivo grau de
monopolio. Nesse caso, essa relacdo refletird também as mudancas
na participacgéo relativa de cada ramo no produto industrial.

Como os precos das matérias-primas alteram-se de acordo com a
demanda, diz Kalecki (1997, p. 45-6) que eles apresentam grandes flutuacfes
tanto na expansdo quanto na contracdo da atividade econbmica, sendo estas
maiores que as dos salarios. Isso porque 0s precos das matérias-primas caem
durante a depressdo mesmo com salarios constantes, ja que a demanda “real” cai.
Soma-se a isso o fato de que a queda dos salérios ndo poderia igualar de maneira
permanente a das matérias-primas, pois, ao reduzir ainda mais a demanda destas
Ultimas, baixaria ainda mais seus precos.

Ja os precos dos produtos acabados, de acordo com Kalecki (1997), sdo
resultado da formacdo de pregos nas diversas etapas da produgdo, conforme a
seguinte férmula:

m
1- n

p=—=u.

n seriam calculados, apontando apenas seus condicionantes basicos e as causas
Eossiveis de suas alteragdes.

Kalecki (1997, p. 41). Supde-se que, em regra, o custo direto unitario seja
independente do grau de utilizacdo do equipamento e a capacidade total ndo seja
utilizada. Mesmo na fase de prosperidade do ciclo econémico, quando ocorrem
estrangulamentos e quando se chega perto da plena capacidade, a economia teria
condigbes para ampliar a capacidade, evitando-se aumentos nos niveis de preco.
Isso ndo ocorreria apenas em casos de guerra ou pés-guerra, quando faltassem
matérias-primas ou equipamentos.



Assim, com grau de monopodlio constante, “os pre¢os [dos produtos
acabados] de cada etapa sao proporcionais aos custos diretos unitarios”, isto é,
cada preco é formado pelo preco da etapa anterior e pelos salarios da etapa atual.
Como os salarios tém flutuacdo bem menor que os precos das matérias-primas no
ciclo econdmico, conclui Kalecki (1997, p. 47) que “os precos dos produtos
acabados também tendem a flutuar bem menos que os precos das matérias-
primas”. Kalecki (1997) também compara os precos dos bens de consumo com o0s
precos dos bens de capital (ambos da categoria produtos acabados). Como nos
primeiros a participac@o dos produtos primarios é maior que nos Ultimos e como os
salarios flutuam menos que os precos dos produtos primarios, os pre¢os dos bens
de consumo deveréo cair mais que os dos bens de capital durante a depressao.

As consideracdes até aqui expendidas revelam a importancia do grau de
monopdlio na politica de formagdo de precos das firmas operando num mercado
oligopolista. Todavia, como se ver4 a seguir, esse é apenas um dos assim
chamados “fatores de distribuicdo” que Kalecki identifica em sua teoria da
distribuicdo macrofuncional da renda.

3 A teoria da distribuicdo da renda nacional

A politica de fixacdo de precos das firmas € também verificada no ramo
industrial a que pertencem, podendo-se representa-la desta forma (Feiwel, 1975):

VBP =k .(M+W),
ou

_ VBP
M +W '

sendo VBP o valor bruto da producdo, M 0s custos totais com
matérias-primas e W 0s custos totais com salérios dos trabalhadores
diretos. O coeficiente k passa a indicar o grau de monopdlio para o
ramo da industria considerado. Assim, sendo o valor bruto da
producao dado por

VBP=M+W+H+P,
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com H representando o total dos custos indiretos da indUstria e P os
lucros totais, o valor agregado® é definido por

Y =VBP-M,
ou
Y=W+H+P.

Como a participacdo dos salarios no valor agregado de cada
ramo industrial (w) € dada por

ecomoH+P=VBP -M-W, seqgue-se que H+P =k (M + W) -M
—W=(k-1) (M+ W), obtendo-se entao

— W [— W .
TWH+H+P W+(k-1)(W+M)’

W
e, dividindo-se o numerador e o denominador do lado direito da
equacéao por W, tem-se

W= L )
1+(k-1)(j+1)

® Possas (1987, p. 255) esclarece que a equagdo a seguir € apenas uma

aproximacao, ja que “os custos indiretos incluem itens que a rigor ndo fazem parte
do valor adicionado, como as despesas de transporte e o pagamento de servigos
empresariais — por exemplo, de publicidade; além da depreciacdo de capital
incluida no lucro bruto, que tampouco faz parte do valor adicionado”.
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sendo | :%. O coeficiente j pode ser entendido como um indicador

da composicdo dos custos diretos ou da relacdo entre seus dois
componentes.

Assim, conclui Kalecki (1997) que a participacdo relativa dos salarios no
valor agregado de um ramo da industria é determinada pelo grau de monopdlio e
pela razdo entre 0s custos com matérias-primas e os custos com salérios. Para a
inddstria manufatureira como um todo, a participacdo dos salarios na renda sera
determinada também pela importancia relativa de cada ramo.

A introducéo de j, de acordo com Possas (1987, p. 257-8), “visa
exprimir a variavel dependente, no caso a participagdo dos salarios,
em termos 0s mais simples possiveis de outras variaveis ou
parametros pertinentes a analise”. O procedimento se justifica
porque j e também Kk sdo independentes do processo de
determinacdo da renda e de sua distribuicdo ao nivel da empresa ou
mercado especifico, 0 que permite trata-los como parametros.

Além disso, diz Possas (1987, p. 257-258) que | pretende
representar o0s efeitos intersetoriais verticais dos pre¢os dos
produtos intermediarios e de sua estrutura de custos diretos na
estrutura de custos diretos do estagio produtivo em guestdo. Como
0S pregcos dos insumos estdo relacionados com o0s precos dos
produtos primarios em etapas anteriores, verifica-se que a
distribuicdo, mesmo ao nivel das empresas ou industrias, depende
“da estrutura do sistema de precos e de sua inter-relacao ditada pela
estrutura global do sistema produtivo”.

De outro lado, Jobim (1984) diz que a importancia dessa
relacdo () esta em mostrar como sao constituidos os custos diretos,
enfatizando que os salarios, ao mesmo tempo que sd&o um custo,
compdem o valor agregado.
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Para aferir os efeitos das modificacbes na composicéo
industrial sobre a distribuicdo de renda na industria manufatureira
como um todo, € necessario que se proceda a um ajuste (Kalecki,
1997, p. 50). Os coeficientes k e j devem ser ajustados de maneira
que sejam anulados os efeitos das variacdes da importancia relativa
de cada ramo no total da industria, obtendo-se k’ e j’, bem como a
formula

L 1
RRETYPEN TSN

Agora W representa a parcela relativa dos salarios no valor
agregado do setor manufatureiro com um desvio em relagdo a
parcela relativa efetiva dos salarios, w, “na medida de uma quantia
que sera devida a modificagbes na composicao industrial do valor
agregado”.

Esclarece Kalecki (1997, p. 50) que “k’ € determinado pelo grau
de monopdlio na industria manufatureira”. De outro lado:

(...) os precos das matérias-primas sao determinados pelos precos
dos produtos primarios, pelo custo dos salarios nas primeiras
etapas de producdo e pelo grau de monopdlio presente nessas
etapas (Kalecki, 1997, p. 50).

Assim sendo:

(...) j’, que equivale a razdo entre custos com matérias-primas por
unidade e custos com salarios por unidade, é determinado pela
raz8o entre os precos dos produtos primarios e os custos dos
salarios por unidade, bem como pelo grau de monopdlio da
inddstria manufatureira (Kalecki, 1997, p. 50).

A férmula utilizada por Kalecki permite concluir que a elevagdo do grau de
monopdlio ou do preco das matérias-primas em relacdo aos salérios leva a uma



gueda da participacd@o relativa dos assalariados no valor agregado, mas o efeito
das modificagdes na composicao industrial &, a priori, indeterminado.

Jobim (1984, p. 35) esclarece o mecanismo que leva a queda
de w.

(...) Constante a relagdo matérias-primas/salarios (j), qualquer
aumento no grau de monopdlio expande proporcionalmente mais
os lucros, fazendo cair a participacdo dos salarios no valor gerado.
Do mesmo modo, um acréscimo na relacdo matérias-
primas/salarios, constante o grau de monopdlio, implica um
aumento compensatorio nos pre¢cos e na massa de lucros,
reduzindo a participacdo dos salarios na renda.

Possas & Baltar (1981, p.120-1) lembram que a distribuicdo da
renda, embora frequentemente seja um parametro tomado como
"dado”, ndo € ‘'rigida ou constante", ja que ¢é explicada
fundamentalmente pelas condi¢gbes de concorréncia dos mercados.
Assim, um aumento de salarios, fruto do aumento do poder de
barganha dos sindicatos, "pode traduzir-se numa mudanca da
distribuicdo de renda em favor dos trabalhadores”, sem que, no
entanto, o nivel agregado dos lucros tenha qualquer diminui¢édo. Isso
porque os lucros agregados nao tém qualquer dependéncia direta
em relacdo aos salérios, sendo determinados exclusivamente pelos
gastos em consumo e investimento dos capitalistas. Assim, o
resultado daquela mudanca na distribuicdo da renda seria um
aumento do préprio nivel de renda’.

Baseado no principio da demanda efetiva e supondo que os trabalhadores
gastam toda a sua renda, Kaleckl (1997) diz que o lucro bruto total (P) em uma
economia fechada e sem governo é determinado por P=l+Cc, sendo
I=Investimento total e Cc=Consumo total dos capitalistas. Assim, mantidos
constantes | e Cc, um aumento na remuneracdo dos trabalhadores leva a uma
redistribuicdo de renda entre lucros e salarios, favoravel aos Ultimos. Neste caso,
estaria ocorrendo também redistribuicdo de renda entre os capitalistas, pois o total
acrescido aos salarios seria dispendido em bens de consumo dos trabalhadores,
fazendo crescer, no mesmo montante, o lucro dos capitalistas do departamento
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Kalecki (1997, p. 50-1) lembra que os precos das matérias-
primas sao “determinados pela demanda”. Assim, a razao entre 0s
precos das matérias-primas e 0s custos com salarios por unidade vai
depender da demanda pelos primeiros, que depende do nivel de
atividade da economia, em relacdo a sua oferta que, no curto prazo,
é inelastica.

Possas (1987, p. 259-60) conclui que a parcela salarial na
renda, no nivel das empresas, é tanto “mais estavel frente a
variacdes imprevistas nas vendas (ou no preco) quanto maior o mark
up (...) e qguanto maior a razéo j”. Assim, uma retracéo inesperada da
demanda tende a elevar em maior propor¢cdo aquela parcela em
atividades com mark up mais baixo (e mais competitivas, a0 menos
em termos de prec¢o), ou aquelas em que os custos salariais tenham
menor peso no total de custos diretos. O inverso ocorre se a
demanda aumenta.

Kalecki (1997) também observa que a participacao relativa dos
salarios no conjunto das industrias manufatureira, de construcao
civil, de transportes e de servicos pode ser obtida da mesma
maneira demonstrada anteriormente, o0 mesmo valendo para a renda
bruta do setor privado (definida como a renda nacional antes da
depreciacdo, exclusive a renda dos funcionérios do governo).

A longo prazo, o grau de monopdlio tem tendéncia a aumentar
(com intensidade variavel) e deprimir a participagdo dos salarios na
renda, mas nada se pode dizer a respeito do comportamento da
relacdo entre o custo com matérias-primas e o custo com salarios
por unidade (ja que depende da relacdao entre oferta e procura de
matérias-primas) e da composicao industrial. Assim, a priori, nada se

que produz esses bens, e decrescer, em montante igual, o lucro dos capitalistas
dos demais departamentos. Como a renda nacional € dada pelo somatério de
lucros e salarios, constantes os primeiros e acrescidos os Ultimos, ter-se-ia como
resultado uma elevagéo da renda nacional.
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pode dizer a respeito da tendéncia da participacdo dos salarios na
renda a longo prazo (Kalecki, 1997).

No entanto, Kalecki (1997, p.52) assevera que, na fase
descendente do ciclo econémico, os salarios tendem a ter diminuida
sua participacdo na renda, ja que nela o grau de monopodlio tende a
aumentar. Porém, nessa mesma fase, 0s precos das matérias-
primas tendem a cair em relacdo aos salarios, o que faria a
participacdo dos ultimos na renda aumentar. J4 as modificacdes na
composicdo industrial durante depressfes afetam de maneira
negativa a participacdo dos salarios na renda, porque a queda do
investimento verificada nas industrias de bens de capital € maior que
em outras indastrias. Como a participacdo dos salarios € maior nas
primeiras que nas ultimas, a participacéo relativa dos salarios deve
diminuir. O efeito liquido dessas alteracdes “parece” ser pequeno,
nao havendo, assim, significativa flutuagcdo da participacao relativa
dos salarios no decurso do ciclo econémico.

Jobim (1981, p.127-8) lembra que na mineragcdo e, principalmente, na
agricultura, funcionam os custos crescentes, que levam a elevacao dos precos das
matérias-primas na expansao ciclica, em virtude do aumento de sua demanda, e
ao conseqglente deslocamento "para cima da curva de custos marginais da
inddstria. Mantido constante o grau de monopdlio, os precos se elevam na mesma
proporcdo com a conseqlente reducao dos salarios reais". Ja o grau de monopdlio
opera em sentido contrario, diminuindo na expanséo e aumentando na depresséo.

Kalecki ainda considerou, lembra Jobim (1984, p. 37-8), que a proximidade
da plena utlizacdo da capacidade pela indistria altera a relagdo preco/custo,
diminuindo a participacdo dos salérios na renda. O mecanismo que atua, nesse
caso, é odo aumento dos precos para equilibrar uma demanda maior em relacéo
a capacidade produtiva. Mais relevante que na inddstria, a inelasticidade da oferta
de matérias-primas basicas leva a fortes variacdes em seus precos ao longo do
ciclo. Nos periodos de auge do ciclo econdmico, 0 aumento do preco das
matérias-primas, dada a maior demanda, eleva os custos diretos da industria.
Constante o grau de monopdlio, os precos se elevardo, e a participacdo dos
salarios na renda caira. Ja na depressdo, a queda da demanda por matérias-
primas faz seu prego cair "mais que os salarios" e, com grau de monopolio
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constante, "0s precos se reduzem na mesma propor¢do dos custos diretos,
elevando a participacéo dos salarios na renda”.

Em relacdo a composicdo industrial, Jobim (1984, p. 38) diz que ela:

(...) ao longo do movimento ciclico é alterada pela variagdo na
producdo do departamento | [produtor de bens de capitall],
devido ao comportamento  altamente instavel dos
investimentos. Este setor apresenta uma participacdo dos
salarios na renda mais elevada que os demais setores. Isto
tende a reduzir w na recesséo e a eleva-lo no auge.

Possas & Baltar (1981, p. 155-6), numa abordagem dindmica, consideram a
possibilidade de variacdo sistematica dos determinantes da distribuicdo da renda,
"dadas as condi¢cBes prevalecentes ao nivel macroecondmico”. O grau de
monopodlio, que os autores consideram o principal elemento explicativo da
distribuicdo no plano das relagBes de concorréncia — inclusive entre capitalistas e
trabalhadores —, "esta sujeito a certa regularidade"” nas etapas do ciclo
econdmico. Se, dentre os departamentos produtores de bens de capital e de
consumo dos capitalistas, o que tiver menor participagdo dos salarios no produto
crescer a um ritmo maior que o outro, haverd uma redistribuicdo da renda
agregada em favor dos lucros, mesmo com estabilidade nas condi¢des setoriais
de distribuicdo. Mas, dados os parametros setoriais de distribuigcdo, constante a
taxa de crescimento daqueles dois departamentos, ou havendo igualdade de
participacdo dos salarios nos respectivos produtos, a distribuicdo da renda global
permanecera inalterada.

Kalecki (1997, p. 61) também analisa a participacdo do total
dos trabalhadores (diretos e indiretos) na renda. Entretanto, quando
considera a participacdo conjunta do fator trabalho (salarios mais
ordenados) na renda bruta do setor privado, alerta para a dificuldade
de aplicar sua teoria da distribuicdo da renda a longo prazo em
virtude da crescente importancia dos ordenados na soma de
custos indiretos com lucros (H + P), decorrente da concentracao
econbmica. Mas, sendo possivel verificar as variacbes de curto
prazo na participacdo do fator trabalho na renda, lembra que “a
parcela relativa dos salarios na renda bruta do setor privado tende a
ser razoavelmente estavel no decurso do ciclo”. Isso, todavia, ndo se
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verifica com a soma formada por salarios e ordenados. Sendo
custos indiretos, estes Ultimos tendem a cair menos que 0s primeiros
durante a depresséao e, na fase de prosperidade, tendem a elevar-se
menos. Portanto “pode-se esperar’ que a remuneragdo do fator
trabalho (V) flutue menos que a renda bruta real do setor privado (Y).
Assim,

V=aY +B

com B sendo um valor positivo e constante a curto prazo (mas
sujeito a alteracfes no longo prazo), e a<1,jaqueV<YeB>0. A
equacdo acima mostra que uma parte da remuneracdo do fator
trabalho depende do nivel de renda do setor privado enquanto B
representa a parcela da remuneracao que independe desse mesmo
nivel.

Para obter a parcela relativa do fator trabalho na renda bruta do
setor privado, basta dividir ambos os termos da equacéo por Y:

% B
—=a+—.

Y Y

Nesta equacdo, “a € a parte da parcela relativa dos salarios e
ordenados na renda Y que é independente do nivel de Y; a outra
parte B/Y representa a influéncia do elemento de custo indireto
presente nos ordenados” (Kalecki, 1997, p. 81). Como se pode
verificar, a participacdo da remuneracdo do fator trabalho na renda,
V/Y, aumentara quando a renda bruta do setor privado, Y, declinar,
de acordo com as mudancgas proprias dos ciclos econdmicos.

4 Concluséo
De acordo com o exposto, pode-se concluir que a teoria kaleckiana sobre a

distribuicdo da renda pode ser utlizada para analisar a participacdo dos
assalariados na renda gerada por um conjunto de atividades produtivas — como,
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por exemplo, a indUstria de transformacdo no Brasil — tanto numa perspectiva de
longo prazo como no decurso de um ciclo econbémico. Essa teoria também é
aplicavel ao estudo da participacdo do fator trabalho como um todo (ou seja, de
salarios mais ordenados) na renda gerada, embora, nesse caso, somente seja
possivel uma andlise de curto prazo.
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